Gestion financiere OHADA

pour entrepreneurs debutants




© Objectif : Maitriser les bases financieres OHADA pour lancer et développer votre entreprise

® Zone OHADA : Cameroun, Cote d'lvoire, Sénégal, Mali, Burkina Faso... et 12 autres pays
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& Les 3 Régles d'Or OHADA
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Compte Professionnel » Tracabilité Totale » CA # Bénéfice
ObllgatOIre Chaque opération doit étre justifiée. Votre chiffre d'affaires en FCFA, c'est
Dans I'espace OHADA, méme les auto- Les contréles fiscaux sont fréquents : vos ventes. Votre bénéfice, c'est ce qui
entrepreneurs doivent avoir un compte gardez TOUT pendant 10 ans ! reste aprés TOUTES les charges.
bancaire dédié a leur activité.
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{ Les 3 Flux d'Argent en FCFA
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> ENTREES > SORTIES » SOLDE EN FCFA
v/ Ventes de produits/services v/ Achats matiéres/marchandises Tresorerie disponible
v/ Subventions publiques (FAPA, v/ Charges fixes (loyer, CNPS) : _s_ O-l- d- e- -=- -E-n-t-r-é-e-s- -_- -S-o-r-t-i;-s- ;

PNUD..) SRR DR ;
v Salaires et charges sociales

Exemple : 2 500 000 FCFA - 1 800 000

Vv Apports en capital
v Transport et carburant FCFA = 700 000 FCFA disponible

v Microcrédits (institutions locales)
v/ Taxes locales et patente
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& Vos Premiers Outils Adaptes OHADA

» Tableau de Bord Simple (Excel/Google Sheets)

6 colonnes suffisent pour commencer :

Date Description Entrée FCFA
Sortie FCFA Solde FCFA Catégorie
» B Apps Mobiles Disponibles > . Astuce Afrique

v CamScanner — Scanner les recus

Gardez précieusement tous vos recus ! Dans le contexte

OHADA, la tracabilité est cruciale pour les contréles fiscaux.

v Wave — Facturation gratuite (compatible OHADA)

Tip : Numérotez vos recus et factures de maniére

v Orange Money / MTN Money — Paiements mobiles chronologique.

J Sage Afrique — Comptabilité locale
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® Le Rituel des 5 Minutes

» Chaque soir, avant de fermer le bureau :

v Ouvrez votre tableau de bord FCFA
v Notez les opérations de la journée
v/ Mettez vos recus dans la boite dédiée

J Vérifiez votre solde bancaire
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® Le Rituel des 5 Minutes

T s
» Questions Hebdomadaires » Pourquoi ¢a marche
v Combien ai-je en banque ? 5 minutes par jour = 1Th25 par mois
v Quelles échéances cette semaine ? VS
v Quime doit de 'argent ? 1 weekend entier de rattrapage tous les 6 mois !

v Mes ventes couvrent mes charges ?

V' Al-je provisionné pour les taxes ?
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> Prévision Simple a 3 Mois

Gestion de Trésorerie en FCFA

-

MOIS 1
Entrées prévues : 2 500 000 FCFA

Sorties prévues : 1 750 000 FCFA

Solde : +750 000 FCFA
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MOIS 2
Entrées prévues : 3 000 000 FCFA

Sorties prévues : 2 000 000 FCFA

Solde : +1 000 000 FCFA

MOIS 3
Entrées prévues : 2 000 000 FCFA

Sorties prévues : 2 100 000 FCFA

Solde : -100 000 FCFA

» A& Regle du Coussin de Sécurité Afrique

Constituez progressivement une réserve = 3-6 mois de charges fixes

Specificité Afrique : Tenez compte des délais de paiement plus longs (60-90 jours)

Commencez petit : méme 250 000 FCFA de coté peuvent vous sauver !

Ajouter un pied de page
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= Facturation OHADA Efficace

> Checklist Facture OHADA
Vos coordonnées + RCCM

N° facture chronologique

Date prestation + facturation

Description claire en francais

Prix HT + TVA (18-20% selon pays) + TTC

Délai paiement (30-60 jours)
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Mentions légales obligatoires

» R, Relances Adaptées Afrique
J+30 — Appel téléphonique direct

J+45 — Visite physique si local

J+60 — Email + courrier simple

J+90 — Mise en demeure

Specificité : Le contact direct (appel/visite) est plus efficace

que l'email en Afrique !

» 4. Points d'Attention OHADA

TVA : Vérifiez le taux local (18% Cameroun, 18% Sénégal, 20% Cote d'lvoire...)

Numeéerotation : Séquentielle obligatoire pour éviter les sanctions fiscales

Conservation : Gardez toutes vos factures pendant 10 ans minimum
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~~ Vos 3 Indicateurs Cles en FCFA

& il G

. Chiffre d'Affaires » Marge Brute » Seuil de Rentabilité
Mensuel Combien vous gagnez vraiment sur Le CA minimum pour couvrir toutes
Mesure votre croissance mois apres chaque vente vos charges
mois i e i . e i .
______________________________ , Marge = (CA - Coflits) / CA = ! Seuil = charges fixes / Taux |
. . ‘ 1 100 ] 1 de marge ]
CA = Prix x Quantité vendpe . . 4
: Exemple : (2 500 000 - 1 500 000) / 2 Exemple : 1 000 000 FCFA + 40% = 2
Exemple : 2 500 000 FCFA/mois _
500 000 = 40% 500 000 FCFA/mois
» . Exemple Concret Afrique

Charges fixes : 1 000 000 FCFA/mois | Marge moyenne : 40%

Seuil de rentabilite = 1 000 000 FCFA = 0,40 = 2 500 000 FCFA/mois
Soit environ 30 000 000 FCFA de CA annuel pour étre rentable.
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Regle des 50-30-20 Adaptée OHADA

50% 30% 20%

» Charges Obligatoires » Développement Business » Réserve de Sécurité
< Loyer, électricité v Marketing et publicité v Urgences et imprévus

v CNPS et charges sociales v Transport et carburant < Saison creuse/séche

v Impots et taxes locales v Formation et compétences v Opportunités d'investissement
v Remboursements microcrédits v Equipement et matériel v Fluctuations des prix

»  Adaptation Contexte Africain
Specificites : Tenez compte des saisons (période des pluies, récoltes, fétes)
Reserve renforcee : 20-25% recommandés vu les aléas économiques plus fréquents

Diversification : Ne dépendez pas d'un seul client ou fournisseur
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® Top 5 des Erreurs a Eviter en Afrique

i = N
» Mélanger Perso/Pro » Neégliger les Justificatifs . Ignorer les Charges
Un compte bancaire professionnel est Les contréles fiscaux sont fréquents. Sociales
OBLIGATOIRE dans I'espace OHADA. Gardez TOUT : factures, recus de CNPS, CRTV, taxes locales...
Méme pour les auto-entrepreneurs ! carburant, tickets de transport. Durée : Provisionnez 25-35% de votre bénéfice
10 ans. pour les imp6ts et cotisations.

o O » & Spécificité OHADA

Sous-estimer la Délais de Paiement , . . .
. " > Registre de Commerce : Obligatoire pour toute activité commerciale
Saisonnalité Irréalistes
En Afrique, Iactivité varie selon les 60-90 jours sont normaux avec les Déclarations fiscales : Mensuelles ou trimestrielles selon votre CA
saisons. Prévoyez 6 mois de trésorerie, randes entreprises. Factorez ces délais . N .
/ J p_ | Sanctions : Les pénalités de retard sont lourdes (10-25% du montant )
pas 3! dans votre prévisionnel.
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@ Votre Plan d'Action Contexte OHADA

» T SEMAINE 1 » & MOIS 1
V' Choisir la forme juridique (SARL, SAS, v Obtenir le RCCM et le NCI
El)

Vv Ouvrir le compte bancaire pro

v S'informer au CFE ou Maison de _ _ _
_ V' S'inscrire a la CNPS si employés
I'Entreprise

Vv Faire la 1ére prévision 3 mois
Vv Créer le tableau Excel FCFA

v Identifier les taxes locales applicables

» . Conseil Spécial Afrique

Entourez-vous bien !

» % MOIS 3

v Premiere déclaration fiscale

Vv Analyser les premiers KPI

' Ajuster les prix selon le marché

J Constituer la réserve de 6 mois

&' Trouvez un mentor local qui connait les spécificités business de votre pays
k. Ayez un comptable ou expert-comptable dés le départ

iii Maintenez de bonnes relations avec I'administration fiscale
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Questions & Echanges

Questions spécifiques OHADA :

1 A Contact

Création d'entreprise OHADA Gestion en FCFA

Email:

Web: www.cab-consulting.net
4l 1]

Comptabilité SYSCOHADA Obligations fiscales locales

Y o
Financement et microcrédits  Spécificités par pays OHADA
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Mercide votre
attention

Irene Ekedi Douala
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